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"Ammattilaisen kasissa soittimesta saadaan taiottua Soitin isolla dssalld", toteaa Saku Vuori. Han perusti
vuorensaku-nimisen kielisoitinhuoltoon ja -korjauspalveluun erikoistuneen yrityksensa viime syksyna
Jyvaskylaan. Yritys toimii nykyaikaan sovelletulla oppipoika-periaatteella Jasesoi-soitinpajan yhteydessa
Rajakadulla. "Edullisemmastakin kitarasta saadaan parempi kuin uutena asiantuntevalla huollolla ja
s&adolla", Saku vakuuttaa.

Yrittdjyys ainoa vaihtoehto soitinrakentajalle

"Sisaistin jo opiskeluaikoina Ikaalisten k&si-
ja taideteollisuusoppilaitoksessa, etta
yrittdjyys on oikeastaan ainoa vaihtoehto,
mikali Suomessa aikoo soitinrakentamisella
itsensd elattdd. Muutamaa poikkeusta lukuun
ottamatta tdméan alan yritykset ovat
pelkastaan soitinten huoltoon keskittyneita
yhden miehen pajoja ilman laajempaa omaa
soitintuotantoa”, Saku kertoo. Toki
poikkeuksiakin on, joista Saku mainitsee
kansainvalistd mainetta saavuttaneen Juha
Ruokankaan.

Varsinkin yrityksen perustamisvaiheessa ol
motivaation kannalta Sakun mielesta
erityisen térkeda tieto siita, ettd liikeideaan
uskoi joku muukin kuin han itse. "Luulin, ettd
esim. starttirahan saamisen edellytyksena olisi ollut jonkinlaisen yritysvalmennuskurssin lapikaynti, mutta
oman alani osaaminen riitti. Luotsissa ajatuksiini uskottiin ja neuvottiin kaikenlaisessa perustamiseen
liittyvassa byrokratiassa, joka voi alkavalle yrittdjalle olla aika vierastakin", Saku muistelee yrityksensa
perustamisvaiheita.

Vuorensakun asiakkaita ovat sekd musiikin ammattilaiset ettd harrastajat ympari Suomen. He omistavat
usein hyvén soittimen, mutta eivat syysta tai toisesta kuitenkaan ole taysin tyytyvaisia siihen. "Minun
tehtavani on parantaa soittimen soitto-ominaisuuksia soittajan tarpeiden mukaisesti", Saku summaa.
"ValttAmatta asiakas ei aina osaa edes kuvitella, etta soittimelle olisi tehtavissé jotain ja onkin meidéan
ammattilaisten tehtava kertoa erilaisista soittomukavuutta lisdavistd mahdollisuuksista asiakkaille", Saku
kertoo.

Ammattilaiseksi vain ajan kanssa ty6ssa oppimalla

Saku puhuu arvostavasti alansa kokeneimmista ammattilaisista, joita on vain muutama Suomessa.
"Késity6laisten taidot hioutuvat tekemalld ja se vaatii oman aikansa", Saku pohtii. Han pitaa itsedan
onnekkaana, koska paési yhtend Suomen kokeneimmista soitinrakentajista pidetyn AP Paasosen
oppipojaksi. Sekd Paasosen kokemusta soitinrakennuksen alalta etté tyodn jalked on opittu pitdmaan
Suomen parhaimpana ja Saku kokeekin, ettd hanella on joka paiva pelkastdan opittavaa "mestarinsa”
vierelld. "Vastavalmistuneena soitinrakentajana minun oman tyéni tason on noustava jo nain alkuvaiheessa
samalle tasolle kuin tdAman alan Suomen huipun”, Saku toteaa ndyrana.
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Ammattitaitoisen soitinrakentajan pitdd ymmartaa erilaisten soittajien tapa soittaa - blueskitaristin soitin vaatii
erilaisen sdadoén kuin hevikitaristin. Tassa ymmarrysté lisda soitinrakennustaidon lisdksi omat soittotaidot ja
ymmarrys eri soitintyyppeihin. "Kymmenenvuotiaana aloitettu kitaransoittoharrastus on yha tallella ja olen
mukana useammassakin eri projektissa vapaa-ajalla”, Saku kertoo.

"Nykyaan myds kasityélaisammateissa on omaksuttu liukuhihnasysteemi erilaisten nayttétéiden ja tutkintojen
suhteen", Saku harmittelee. Liian tuloshakuinen valmistuminen ja erilaisten ammattinimikkeiden lilan helppo
saatavuus vievat hdnen mielestddn auttamatta uskottavuutta koko alalta eika ole etu mydskaan
kadentaitajalle itselleen. "Kasitybammatissa olevalla ihmisella taytyy olla laaja ndkemys ja kokemus alansa
kaden taitoihin eika pelkastaan teoriatietoa", Saku toteaa.

Yrittdjan arkea ja tulevaisuutta

Saku pitaa tarkedna omaa jaksamistaan ja sité, ettei yrittdmisesta tule pakkomiellettéd. "Minulla on
suhteellisen selkeét tydajat ja pystyn usein pitdmaan normaalit vapaapaivat", han kertoo. Varsinkin luovan
kasityblaisen osalta se on tarked asia, silla vasyneena tai ylirasittuneena tyén jalki alkaa karsia.
Tulevaisuudensuunnitelmissa Sakulla on tehda t6itd Paasosen opissa muutaman vuoden verran ja sen
jalkeen suorittaa alan kisallitutkinto, jonka yhtena edellytyksena on noin kolmen vuoden tydékokemus. Han
myo6s haluaisi jakaa osaamistaan siten, ettd voisi pitda erilaisia kitaranrakennukseen, -huoltoon ja kasittelyyn
liittyvid kursseja esim. oppilaitosten valinnaisilla tunneilla sek& kansanopiston kursseilla.

Soitinrakennusalalla taantuma ei Sakun mielesta nay niin selkeéasti kuin muilla aloilla. "Tiukempinakin aikoina
soitetaan kitaraa ja tehdaén musiikkia; ehka silloin tehddan enemman mollivoittoisia biiseja kuin
nousukaudella", Saku heittaa.
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Soitinrakennusalalla taantuma ei Sakun mielesta nay niin selkeéasti kuin muilla aloilla. "Tiukempinakin aikoina
soitetaan kitaraa ja tehdaén musiikkia; ehka silloin tehddan enemman mollivoittoisia biiseja kuin
nousukaudella", Saku heittaa.
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"Ammattilaisen kasissa soittimesta saadaan taiottua Soitin isolla dssalld", toteaa Saku Vuori. Han perusti
vuorensaku-nimisen kielisoitinhuoltoon ja -korjauspalveluun erikoistuneen yrityksensa viime syksyna
Jyvaskylaan. Yritys toimii nykyaikaan sovelletulla oppipoika-periaatteella Jasesoi-soitinpajan yhteydessa
Rajakadulla. "Edullisemmastakin kitarasta saadaan parempi kuin uutena asiantuntevalla huollolla ja
s&adolla", Saku vakuuttaa.

Yrittdjyys ainoa vaihtoehto soitinrakentajalle

"Sisaistin jo opiskeluaikoina Ikaalisten k&si-
ja taideteollisuusoppilaitoksessa, etta
yrittdjyys on oikeastaan ainoa vaihtoehto,
mikali Suomessa aikoo soitinrakentamisella
itsensd elattdd. Muutamaa poikkeusta lukuun
ottamatta tdméan alan yritykset ovat
pelkastaan soitinten huoltoon keskittyneita
yhden miehen pajoja ilman laajempaa omaa
soitintuotantoa”, Saku kertoo. Toki
poikkeuksiakin on, joista Saku mainitsee
kansainvalistd mainetta saavuttaneen Juha
Ruokankaan.

Varsinkin yrityksen perustamisvaiheessa ol
motivaation kannalta Sakun mielesta
erityisen térkeda tieto siita, ettd liikeideaan
uskoi joku muukin kuin han itse. "Luulin, ettd
esim. starttirahan saamisen edellytyksena olisi ollut jonkinlaisen yritysvalmennuskurssin lapikaynti, mutta
oman alani osaaminen riitti. Luotsissa ajatuksiini uskottiin ja neuvottiin kaikenlaisessa perustamiseen
liittyvassa byrokratiassa, joka voi alkavalle yrittdjalle olla aika vierastakin", Saku muistelee yrityksensa
perustamisvaiheita.

Vuorensakun asiakkaita ovat sekd musiikin ammattilaiset ettd harrastajat ympari Suomen. He omistavat
usein hyvén soittimen, mutta eivat syysta tai toisesta kuitenkaan ole taysin tyytyvaisia siihen. "Minun
tehtavani on parantaa soittimen soitto-ominaisuuksia soittajan tarpeiden mukaisesti", Saku summaa.
"ValttAmatta asiakas ei aina osaa edes kuvitella, etta soittimelle olisi tehtavissé jotain ja onkin meidéan
ammattilaisten tehtava kertoa erilaisista soittomukavuutta lisdavistd mahdollisuuksista asiakkaille", Saku
kertoo.

Ammattilaiseksi vain ajan kanssa ty6ssa oppimalla

Saku puhuu arvostavasti alansa kokeneimmista ammattilaisista, joita on vain muutama Suomessa.
"Késity6laisten taidot hioutuvat tekemalld ja se vaatii oman aikansa", Saku pohtii. Han pitaa itsedan
onnekkaana, koska paési yhtend Suomen kokeneimmista soitinrakentajista pidetyn AP Paasosen
oppipojaksi. Sekd Paasosen kokemusta soitinrakennuksen alalta etté tyodn jalked on opittu pitdmaan
Suomen parhaimpana ja Saku kokeekin, ettd hanella on joka paiva pelkastdan opittavaa "mestarinsa”
vierelld. "Vastavalmistuneena soitinrakentajana minun oman tyéni tason on noustava jo nain alkuvaiheessa
samalle tasolle kuin tdAman alan Suomen huipun”, Saku toteaa ndyrana.
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Ammattitaitoisen soitinrakentajan pitdd ymmartaa erilaisten soittajien tapa soittaa - blueskitaristin soitin vaatii
erilaisen sdadoén kuin hevikitaristin. Tassa ymmarrysté lisda soitinrakennustaidon lisdksi omat soittotaidot ja
ymmarrys eri soitintyyppeihin. "Kymmenenvuotiaana aloitettu kitaransoittoharrastus on yha tallella ja olen
mukana useammassakin eri projektissa vapaa-ajalla”, Saku kertoo.

"Nykyaan myds kasityélaisammateissa on omaksuttu liukuhihnasysteemi erilaisten nayttétéiden ja tutkintojen
suhteen", Saku harmittelee. Liian tuloshakuinen valmistuminen ja erilaisten ammattinimikkeiden lilan helppo
saatavuus vievat hdnen mielestddn auttamatta uskottavuutta koko alalta eika ole etu mydskaan
kadentaitajalle itselleen. "Kasitybammatissa olevalla ihmisella taytyy olla laaja ndkemys ja kokemus alansa
kaden taitoihin eika pelkastaan teoriatietoa", Saku toteaa.

Yrittdjan arkea ja tulevaisuutta

Saku pitaa tarkedna omaa jaksamistaan ja sité, ettei yrittdmisesta tule pakkomiellettéd. "Minulla on
suhteellisen selkeét tydajat ja pystyn usein pitdmaan normaalit vapaapaivat", han kertoo. Varsinkin luovan
kasityblaisen osalta se on tarked asia, silla vasyneena tai ylirasittuneena tyén jalki alkaa karsia.
Tulevaisuudensuunnitelmissa Sakulla on tehda t6itd Paasosen opissa muutaman vuoden verran ja sen
jalkeen suorittaa alan kisallitutkinto, jonka yhtena edellytyksena on noin kolmen vuoden tydékokemus. Han
myo6s haluaisi jakaa osaamistaan siten, ettd voisi pitda erilaisia kitaranrakennukseen, -huoltoon ja kasittelyyn
liittyvid kursseja esim. oppilaitosten valinnaisilla tunneilla sek& kansanopiston kursseilla.

Soitinrakennusalalla taantuma ei Sakun mielesta nay niin selkeéasti kuin muilla aloilla. "Tiukempinakin aikoina
soitetaan kitaraa ja tehdaén musiikkia; ehka silloin tehddan enemman mollivoittoisia biiseja kuin
nousukaudella", Saku heittaa.
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suhteellisen selkeét tydajat ja pystyn usein pitdmaan normaalit vapaapaivat", han kertoo. Varsinkin luovan
kasityblaisen osalta se on tarked asia, silla vasyneena tai ylirasittuneena tyén jalki alkaa karsia.
Tulevaisuudensuunnitelmissa Sakulla on tehda t6itd Paasosen opissa muutaman vuoden verran ja sen
jalkeen suorittaa alan kisallitutkinto, jonka yhtena edellytyksena on noin kolmen vuoden tydékokemus. Han
myo6s haluaisi jakaa osaamistaan siten, ettd voisi pitda erilaisia kitaranrakennukseen, -huoltoon ja kasittelyyn
liittyvid kursseja esim. oppilaitosten valinnaisilla tunneilla sek& kansanopiston kursseilla.

Soitinrakennusalalla taantuma ei Sakun mielesta nay niin selkeéasti kuin muilla aloilla. "Tiukempinakin aikoina
soitetaan kitaraa ja tehdaén musiikkia; ehka silloin tehddan enemman mollivoittoisia biiseja kuin
nousukaudella", Saku heittaa.
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"Ammattilaisen kasissa soittimesta saadaan taiottua Soitin isolla dssalld", toteaa Saku Vuori. Han perusti
vuorensaku-nimisen kielisoitinhuoltoon ja -korjauspalveluun erikoistuneen yrityksensa viime syksyna
Jyvaskylaan. Yritys toimii nykyaikaan sovelletulla oppipoika-periaatteella Jasesoi-soitinpajan yhteydessa
Rajakadulla. "Edullisemmastakin kitarasta saadaan parempi kuin uutena asiantuntevalla huollolla ja
s&adolla", Saku vakuuttaa.

Yrittdjyys ainoa vaihtoehto soitinrakentajalle

"Sisaistin jo opiskeluaikoina Ikaalisten k&si-
ja taideteollisuusoppilaitoksessa, etta
yrittdjyys on oikeastaan ainoa vaihtoehto,
mikali Suomessa aikoo soitinrakentamisella
itsensd elattdd. Muutamaa poikkeusta lukuun
ottamatta tdméan alan yritykset ovat
pelkastaan soitinten huoltoon keskittyneita
yhden miehen pajoja ilman laajempaa omaa
soitintuotantoa”, Saku kertoo. Toki
poikkeuksiakin on, joista Saku mainitsee
kansainvalistd mainetta saavuttaneen Juha
Ruokankaan.

Varsinkin yrityksen perustamisvaiheessa ol
motivaation kannalta Sakun mielesta
erityisen térkeda tieto siita, ettd liikeideaan
uskoi joku muukin kuin han itse. "Luulin, ettd
esim. starttirahan saamisen edellytyksena olisi ollut jonkinlaisen yritysvalmennuskurssin lapikaynti, mutta
oman alani osaaminen riitti. Luotsissa ajatuksiini uskottiin ja neuvottiin kaikenlaisessa perustamiseen
liittyvassa byrokratiassa, joka voi alkavalle yrittdjalle olla aika vierastakin", Saku muistelee yrityksensa
perustamisvaiheita.

Vuorensakun asiakkaita ovat sekd musiikin ammattilaiset ettd harrastajat ympari Suomen. He omistavat
usein hyvén soittimen, mutta eivat syysta tai toisesta kuitenkaan ole taysin tyytyvaisia siihen. "Minun
tehtavani on parantaa soittimen soitto-ominaisuuksia soittajan tarpeiden mukaisesti", Saku summaa.
"ValttAmatta asiakas ei aina osaa edes kuvitella, etta soittimelle olisi tehtavissé jotain ja onkin meidéan
ammattilaisten tehtava kertoa erilaisista soittomukavuutta lisdavistd mahdollisuuksista asiakkaille", Saku
kertoo.

Ammattilaiseksi vain ajan kanssa ty6ssa oppimalla

Saku puhuu arvostavasti alansa kokeneimmista ammattilaisista, joita on vain muutama Suomessa.
"Késity6laisten taidot hioutuvat tekemalld ja se vaatii oman aikansa", Saku pohtii. Han pitaa itsedan
onnekkaana, koska paési yhtend Suomen kokeneimmista soitinrakentajista pidetyn AP Paasosen
oppipojaksi. Sekd Paasosen kokemusta soitinrakennuksen alalta etté tyodn jalked on opittu pitdmaan
Suomen parhaimpana ja Saku kokeekin, ettd hanella on joka paiva pelkastdan opittavaa "mestarinsa”
vierelld. "Vastavalmistuneena soitinrakentajana minun oman tyéni tason on noustava jo nain alkuvaiheessa
samalle tasolle kuin tdAman alan Suomen huipun”, Saku toteaa ndyrana.
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Ammattitaitoisen soitinrakentajan pitdd ymmartaa erilaisten soittajien tapa soittaa - blueskitaristin soitin vaatii
erilaisen sdadoén kuin hevikitaristin. Tassa ymmarrysté lisda soitinrakennustaidon lisdksi omat soittotaidot ja
ymmarrys eri soitintyyppeihin. "Kymmenenvuotiaana aloitettu kitaransoittoharrastus on yha tallella ja olen
mukana useammassakin eri projektissa vapaa-ajalla”, Saku kertoo.

"Nykyaan myds kasityélaisammateissa on omaksuttu liukuhihnasysteemi erilaisten nayttétéiden ja tutkintojen
suhteen", Saku harmittelee. Liian tuloshakuinen valmistuminen ja erilaisten ammattinimikkeiden lilan helppo
saatavuus vievat hdnen mielestddn auttamatta uskottavuutta koko alalta eika ole etu mydskaan
kadentaitajalle itselleen. "Kasitybammatissa olevalla ihmisella taytyy olla laaja ndkemys ja kokemus alansa
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